GiroSmart
Digitalizziamo I'ultimo miglio.
Zero Carta. Zero Hardware.
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IL MERCATO & IL PROBLEMA

Il 93% del mercato e composto da flotte sotto i1 10
mezzi. Gestiscono merci per milioni di euro ma
comunicano come negli anni "90.

. DDT di Carta: Si perdono, si rovinano, ritardano
| pagamenti.

n: Caos Telefonico: L'ufficio chiama l'autista 30

volte al giorno per sapere dov'e.

* Margini Erosi: La burocrazia manuale divora il
15% dell'utile aziendale.

86.000 PMI logistiche italiane stanno
bruciando i loro margini.

€ 1.2 Mid

Spesa IT Logistica Italia

Le PMI non comprano perché | vecchi software costano troppo. C'é
un vuoto di mercato enorme per un Saas accessibile.




LA SOLUZIONE - CONTROL ROOM

1l controllo totale della flotta,
direttamente dal browser.

Per il Titolare e |'Ufficio Traffico. Una dashboard in

cloud operativa in 15 minuti, senza installare nulla.

« / Pianificazione percorsi intelligente.

»  Live tracking senza telefonate.

* v Ricezione istantanea dei DDT e della Prova di
Consegna.

« / Analytics su km, ritardi e margini.
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LA SOLUZIONE - AUTISTA

Il GPS e gia in tasca all'autista. Zero scatole
nere.
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Un'app mobile-first, semplicissima. Niente tablet
Profilo paed § T CHrGErmian |
hardware costosi da montare sui furgoni.
Prowvto per § fumo?
Firrma Clrite: o @
FIME TR -
— Privacy & Battery Safe
oo
arae L'app traccia solo a "Stato di Missione" avviato.
O OO
> stz Massima tutela legale del lavoratore e ottimizzazione
L m— . del consumo batteria.
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COMPETITOR

Perche vince GiroSmart.

Uniamo la facilita di WhatsApp alla potenza di un ERP.

CARATTERISTICA

Zero Hardware Richiesto

Setup Time

Digitalizzazione DDT/
Firma

Costo per la PMI

GIROSMART

v

13 Minuti

v (Focus
Principale)

Da 99€/mese

SOFTWARE LEGACY (ES.
ZUCCHETTI)

X

Mesi

v

Fino a 30.000€ + Setup

SISTEMI GP3 (ES.
WEBFLEET)

X (Scatole Nere)

Settimane

X (Focus su
Motore)

Contratti vincolanti



STATO DELL'ARTE & L'OFFERTA

Abbiamo validato. Ora costruiamo.

'MVP Target PD
Val id ato L'Interporto di Padova come

. _ punto di partenza strategico.
Prototipo interattivo ad alta

fedelta pronto e testato.
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Il mercato ha risposto al problema. Chiediamo capitali
per sviluppare il codice proprietario definitivo e lanciare
la commercializzazione.

PRE-SEED ROUND

€ 100k

Sviluppo MVP Ufficiale V1.0

Go-to-Market & Vendite

Legal & Operations

60%

30%

10%




