
CAPITANATA NEXTGEN 2026 · FINALE · 13 LUGLIO 2026 1 / 10

L'intelligenza artificiale in azienda legge tutto.
Noi le facciamo rispettare i permessi sui dati.
Piattaforma di accesso sicuro e governance dell'AI aziendale

Massimiliano Corvino, CEO
CloudSalus S.r.l. startup innovativa, Foggia · suite a 3 moduli: Gateway · Layer · KB

Secure Systems on the Cloud Capitanata NextGen 2026 · Categoria ICT
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Collegare l'AI ai dati è facile. Farle rispettare i permessi no.

È come assumere un assistente “instancabile” e dargli, il primo giorno, le chiavi di 
tutti i cassetti… anche quella del titolare.

01
Apre tutti i cassetti
Lo stagista chiede il listino riservato — 

e lo ottiene: i permessi sui documenti 

non arrivano all'AI.

02
Nessuno sa cosa ha aperto
Arriva un'ispezione (Garante, revisore, 

cliente): l'azienda non può dimostrare 

chi ha visto cosa.

03
Può essere ingannato
Basta un documento arrivato da fuori, 

con istruzioni nascoste dentro, e 

l'assistente le esegue (prompt 

injection).

Non è un'ipotesi (CSA): il 65% delle imprese ha già avuto incidenti da agenti AI in 12 mesi.
Fughe di dati, rischio sanzioni (GDPR, AI Act) o rinuncia all'AI.

Fonti: Cloud Security Alliance, “CSA Official Press Release” Apr. 2026 · Rapporto Clusit 2026
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SALUS: lo scudo tra l'AI e i dati aziendali
SALUS ridà a ogni cassetto la sua chiave… tiene il registro di chi apre cosa.

Ognuno vede solo il suo

I permessi sono applicati PRIMA 
della ricerca: l'AI usa solo i 

documenti che quella persona può 

vedere (principio del least-privilege).

Tutto registrato

Audit per singolo frammento: per 

ogni risposta resta traccia di cosa è 

stato letto, da quale documento, 

con quale regola.

Dati sensibili protetti

Le informazioni delicate vengono 

oscurate (redaction) e i tentativi di 

inganno riconosciuti e bloccati.

KB
Aziendale →

SALUS
permessi → ricerca consentita → oscuramento 

registro
→

AI
Copilot · Gemini · 

Altri Agenti
→ Risposta 

autorizzata
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Nessuna piattaforma unisce permessi sulla ricerca, audit per 
frammento e indipendenza

Permessi (ACL) 
sulla ricerca

Audit per singolo 
frammento

Difesa prompt 
injection

Open source 
self-host EU

Indipendente dal 
fornitore

Microsoft Copilot / Purview ○ – ○ – ○

Glean ○ – ○ – ○

Lakera / Prompt Security – – ✓ – ○

Credo AI (governance) – – – – ○

Stravito ○ – – – –

SALUS *(capacità by design) ✓ ✓ ✓ ✓ ✓

SALUS: l'unica combinazione completa tra le soluzioni esaminate.

✓ presente ○ parziale / limitato al proprio ecosistema – assente o non documentato
Fonti: Gartner, Market Guide Enterprise AI Search, set. 2025 · Karakurt & Akbulut, Applied Sciences, 2026
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Una suite a tre moduli, nata dalla ricerca

I tre moduli

Gateway
il punto di passaggio: ogni richiesta dell'AI passa di qui.

Layer
il controllo: decide i permessi, oscura i dati sensibili, registra 

tutto.

KB
la conoscenza: i documenti aziendali organizzati e 

classificati.

La differenza tecnica
• Permessi applicati PRIMA della ricerca, non dopo.

• Audit per singolo frammento di documento.

• Sistemi di difesa da attacchi prompt injection.

• Endpoint compatibile con gli standard di mercato: si adotta 

senza riprogettare i propri agenti.

Prototipo di ricerca: prime misure sperimentali in corso, con primi riscontri positivi.

Dalla tesi magistrale in Sicurezza Informatica (Universitas Mercatorum) · endorsement scientifico Università di Foggia (Laboratorio di 
Informazione e Sicurezza)



Il problema è già in atto: solo il 19% di chi usa l'AI al lavoro lo fa con strumenti aziendali (Shadow AI); il 39% del mercato AI italiano è 

GenAI sulla knowledge base (esattamente il nostro caso). Dal 2 agosto 2026 l’AI Act rafforza gli obblighi di controllo e sicurezza.

SALUS gestisce permessi, traccia gli accessi e blocca quelli non autorizzati.
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Oggi le grandi imprese e medie regolate; domani le PMI

TAM · IL MONDO

Le imprese nel mondo: le sole PMI 

sono 358–400 milioni.

In valore: mercato AI Italia 1,8 mld € 
(2025), ~39% GenAI su knowledge 

base.

SAM · L'EUROPA

~33,5 milioni di imprese UE

È il mercato più favorevole per 

SALUS, grazie alla crescente 

attenzione a GDPR, AI Act, sovranità 

del dato e soluzioni self-hosted.

SOM · OBIETTIVO 2027–2029

30–50 clienti tra grandi imprese e medie 

regolamentate italiane, con priorità alla 

Puglia e al Sud Italia.

Organizzazioni con budget, obblighi di 

conformità e un bisogno immediato di 

controllare l’accesso dell’AI ai dati.

Valore potenziale: circa 0,5–1 milione di 
euro di ricavi annui ricorrenti.

Fonti: Osservatorio AI PoliMi, dati 2025 · Eurostat, dic. 2025 · OECD 2025
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Software open source “gratis”, ricavi ricorrenti dai servizi

CHI PAGA

Oggi: grandi e medie imprese 

regolate (Fase 1).

Domani: le PMI, tramite il canale 

indiretto (Fase 2).

QUANTO

Starter (PMI 10–49 dipendenti):

3–6k €/anno.

Professional (50–249 dipendenti): 

8–15k €/anno.

Enterprise: su progetto. Avvio una 

tantum in aggiunta.

COME

Abbonamento ricorrente: supporto, 

SLA, aggiornamenti sul core open 

source.
Più servizi di avvio: installazione, 

integrazione, formazione.

Scenario base: ricavi 2027→2029 da 168k a oltre 1 mln € · break-even nel 2028
Valore cliente / costo di acquisizione ~7,6×

Proiezioni: scenario base, ipotesi coerenti; prezzi in validazione tramite interviste alle imprese.
La sostenibilità sta nella ricorrenza, non nella grandezza dei numeri.
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Nasce, cresce, corre: la rotta 2026 -> 2028+

2026
• Prototipo di ricerca e tesi 

magistrale; prime misure 

sperimentali in corso.
• Validazione di mercato: interviste 

alle imprese target su prezzi e 

domanda.

→

2027
• MVP e primi clienti tra le imprese 

regolate e strutturate pugliesi 

(vendita founder-led).
• Avvio del canale indiretto: system 

integrator, software house, 

consulenti privacy/DPO.

→

2028+
• Break-even operativo e apertura 

alle PMI.

• Scala sull'Unione Europea, dove 

sovranità e self-host contano.

Il peso dei ricavi ricorrenti cresce ogni anno: più clienti attivi significa ricavi più prevedibili e un'impresa che scala 
senza moltiplicare i costi.
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Tre profili complementari, un'impresa già costituita

MC

Massimiliano Corvino
CEO / CTO · socio 60%

30 anni nell'ICT, CISSP dal 2017, 

magistrale in Sicurezza Informatica in 

completamento. Guida prodotto, 

cybersecurity e R&S.

AF

Antonio G. Fulchino
Engineering & AI · socio 20%

Ingegnere elettronico-TLC (PoliBa), 

consulenza AI, Digital Forensic, borsa in 

sicurezza digitale all'Università di Foggia: 

il ponte col territorio.

MD

Michela De Vita
Amministrazione e finanza · socia 20%

Contabilità e amministrazione d'impresa: 

finanza, controllo di gestione, 

adempimenti societari.

CloudSalus S.r.l.: startup innovativa costituita il 12/02/2026, sede a Foggia.
IP già depositata (software ECCOMI.IO): prova di execution.

Rafforzamento previsto nei primi 12 mesi: profilo commerciale dedicato (advisory / recruiting).
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Trasformare una ricerca in un'impresa pugliese

MENTORING
Accompagnamento su business model, 

mercato e go-to-market.

RETE E PILOT
Accesso a 3 imprese del territorio per 

pilot, validazione prezzi e feedback.

VISIBILITÀ
Credibilità per l'ingresso sul mercato e 

trampolino verso Start Cup Puglia 

2026.

Impatto sul territorio: sede e occupazione qualificata a Foggia · pilot con imprese della Capitanata, incluso l'agri-food

Grazie per il tempo che ci avete dedicato
CloudSalus S.r.l. · Massimiliano Corvino · info@cloudsalus.com Capitanata NextGen 2026 · Categoria ICT


