(3 seercular:

Non la storia di un'auto.

Il passato lo raccontano altri. Noi anticipiamo il resto: richiami,
vulnerabilita note e rischi di sicurezza che possono emergere
— prima che diventino un tuo problema.



IL PROBLEMA

Chi compra un'auto usata
decide alla cieca.

Foto, prezzo, un giro di prova, la fiducia nel venditore. Nessuno sa quali difetti sono gia noti per
guel modello, quella motorizzazione, quell'annata — né con quale probabilita rischiano di

manifestarsi, né quanto costa ripararli.

OGGI ESISTE OGGI MANCA

Lo storico del veicolo Il rischio futuro

Quanti km ha fatto, quanti proprietari, Cosa rischia di rompersi, quando, e
se é stato incidentato. Il passato di guanto costa. Nessuna piattaforma
qguell'esemplare. consumer lo stima.
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RISULTATO

Il costo é del compratore

Un guasto seriale noto si manifesta
dopo l'acquisto e la sorpresa la paga
chi ha comprato.



LA SOLUZIONE — BUYER'S SHIELD

Inserisci la targa.
Ottieni il rischio, prima di firmare.

01 - INPUT 02 - MOTORE 03 - OUTPUT
La targa Punteggio SHSE 0-100 Il report
Nessun hardware, nessun ispettore, Deterministico e auditabile: stesso Vulnerabilita note, costo di riparazione
nessuna competenza tecnica input, stesso output. Una formula stimato, chilometraggio tipico di
richiesta. Solo lo smartphone del esplicita, nessuna allucinazione Al. manifestazione, margine di trattativa.
compratore.

. J

Da "compro alla cieca” a "compro informato”. Il report € una leva tecnica in trattativa, non una certezza: ogni voce dichiara che il
difetto € documentato, non garantito.
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OLTRE IL REPORT

Il Garage predittivo:
dall'acquisto a tutta la vita dell'auto.

CONTINUITA PERSONALIZZAZIONE AZIONE
| tuoi veicoli Tre assi Workshop Finder
L'utente salva le proprie auto e Il rischio & pesato su competenza 9.563 officine italiane indicizzate. Il
mantiene nel tempo un profilo di tecnica dichiarata, chilometraggio report non finisce con il problema:
rischio aggiornato: vulnerabilita della reale e territorio: 1.014 comuni con finisce con dove e a quanto ripararlo.
sua motorizzazione, costi attesi, soglie peso di rischio ambientale (corrosione
di chilometraggio. costiera, stop-and-go urbano).

. ]

Un report one-shot € una transazione. Un garage € una relazione — ed e la base della ricorrenza. Gia in app: oltre 2.200
vulnerabilita sono mappate a codici di errore OBD2 specifici — dato un codice, I'app restituisce le vulnerabilita correlate del
database. Copertura in estensione.
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Il dato non e ricreabile
In tempi brevi.

63.700+ 9 S

vulnerabilita verificate fonti governative di sicurezza cluster di difetti cross-brand
in database proprietario veicoli su quattro continenti validati

Oltre al dato: una tassonomia tecnica normalizzata multilingua che riconduce a un linguaggio unico le
terminologie caotiche di costruttori e bollettini tecnici. E infrastruttura, non solo archiviazione — ed € cio che

rende possibile I'automazione.



PERCHE E DIFFICILE DA REPLICARE

Tre livelli sovrapposti.

LIVELLO 1

Il dato

Costruito su fonti istituzionali multi-
paese, con validazione e audit umano
su ogni arricchimento. Anni di lavoro,
non settimane.

LIVELLO 2

La tassonomia

Normalizzazione cross-costruttore e
cross-lingua a granularita motore. E il
livello su cui si costruisce
automazione.

LIVELLO 3

| cluster cross-brand

Difetti seriali condivisi tra marchi
diversi via filiera comune, riconosciuti
prima che diventino richiami ufficiali
multi-marca.

"Seercular identifica difetti cross-brand su cluster tecnici condivisi,

mesi prima dei richiami ufficiali.”
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MERCATO

L'usato italiano vale 24 miliardi.
Piu del mercato del nuovo.

€24.4 mid 3 min+ ~€40 min

valore del mercato usato italiano 2025 — passaggi di proprieta nel 2025, +2,1% sul
quasi 8 miliardi piu del nuovo, fermo a 16,5 2024 (ACI). Ogni transazione € una
(Osservatorio Findomestic) decisione presa senza dati predittivi

il nostro mercato aggredibile in Italia: ~4M
transazioni x €10 ARPU. TAM europeo
~€360M

| 24 miliardi sono il giro d'affari del mercato; i 40 milioni sono il ricavo realmente aggredibile da noi, calcolato su prezzo blended
prudenziale. Con I'1% di cattura in Italia: ~€400K di ARR al terzo anno. In piu, un canale B2B gia certificato: 2.000-4.000 Personal
Car Shopper professionisti, in prima certificazione istituzionale tramite il registro RE.N.A.P.A. (FEPECYS).
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PERCHE ORA

L'usato elettrico cresce
contro Il trend. E nessuno lo valuta.

+45,7% X2

vendite di EV usate nel Regno Unito nel 2025, a un record di ~275.000 Paesi Bassi, aprile 2026: EV usate quasi raddoppiate su base annua
unita (SMMT) (13.791, quota oltre I'8%) mentre l'usato complessivo calava (BOVAG)

Il caro carburanti spinge il consumatore mainstream verso l'elettrico usato, ma non esiste alcuno
standard consumer per valutare lo stato di salute della batteria o i pattern di guasto EV-specifici. Il
nostro database integra gia dati di richiamo EV e l'architettura di scoring e indipendente dalla
motorizzazione per design.
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POSIZIONAMENTO

Loro raccontano Il passato.
Noi stimiamo il rischio futuro.

CAPABILITY STORICO VIN WHOLESALE B2B SEERCULAR
Storico del veicolo Si Si
Predizione difetti seriali Si
Database multi-fonte governativo Si
Cluster cross-brand Si
Senza ispettore, da smartphone Si Si
Ricavo dal compratore, non dal venditore Si

Gli operatori wholesale con diagnostica Al validano la direzione tecnica, ma richiedono ispettori professionisti e infrastruttura d'asta: non sono
accessibili al consumatore. Nessuno combina predizione di difetti seriali, database governativo multi-fonte e modello buyer-first per il retail europeo.
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Live, testato su targhe reali.

~24 ~30 11 46 pt

tester esterni autenticati targhe reali analizzate feedback sostanziali raccolti spread di punteggio osservato
tra modelli

Il dato piu significativo € 'ultimo: lo score discrimina realmente tra modelli, non € un punteggio cosmetico.
Volume complessivo di piattaforma nella finestra, inclusa la fase demo: 401 analisi su 124 targhe.

A supporto: SRL costituita, Startup Innovativa iscritta, marchio UIBM registrato in 5 classi, IP
metodologico depositato con data certa via PEC.



MODELLO DI BUSINESS

Buyer-first: si guadagna
dal compratore, non dal venditore.

B2C - OGGI B2B - VALIDATO

Report €10-20 Personal Car Shopper
Prezzo calibrato sulla disponibilita a Abbonamento per i professionisti che
pagare misurata in beta (5-20€), non comprano auto per conto terzi:
assunta. Il modello usa €10 blended in interessi gia allineati al compratore.
via prudenziale. Costo marginale 2.000-4.000 in Italia.

prossimo a zero: query su dato gia

costruito.

B2B - SCALA

Assicurazioni e dealer

Rischio veicolare aggregato per la
valutazione pre-polizza; valutazione
tecnica in ingresso per i dealer. Piu
layer storico VIN in affiliazione.

Ogni piattaforma esistente guadagna dal venditore. E li che nasce il conflitto di interessi — ed & i che ci posizioniamo

diversamente.
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Founder solo, per scelta operativa.

Luca Nobili Costetti — Founder & CEO. Profilo ibrido: Economia e Master in Design (IED Barcelona); circa
8 anni in istituzioni internazionali; Creative Director; controller vendite tech. UX/UI, architettura dati, 0T,
procurement.

Un'architettura Al multi-istanza documentata consente di operare con la produttivita di un piccolo team.
Advisory board in fase di strutturazione con profili istituzionali e tecnici.
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Compra l'auto.

app.seercular.com - hello@seercular.com
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