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1l mercato TUGr

Nel 2024, il mercato TCG e

stimato a 14,95 miliardi di dollari, IF .
oo e . 14,95 miliardi
con una previsione di crescita

annua del 15,9% fino al 2034.

In Europa e valutato intorno a 2
miliardi di euro con una crescita

annua prevista del 15%. 2,0 miliardi

In Italia il mercato genera circa
731 milioni di euro, con una
crescita annua che supera il 8,6%.




11 problema.

| trading card game (TCG) sono un settore in crescita nel
quale investire, ma ci sono i sequenti problemi:

- Caotica dispersione delle informazioni, che costringe gl
utenti a un lavoro manuale di ricerca.

- Barriera della conoscenza, aggravata dalla mancanza di
dati storici che impedisce analisi serie.

« Costi elevati, che rendono inaccessibili gli asset migliori.

- Percezione negativa del settore, etichettato come un
'gloco’, che scoraggia | capitali esterni.



La soluzlone




SN Blog

Per risolvere il problema della dispersione informativa,
offriamo gratuitamente un Blog dedicato agli appassionati di
Trading Card Game, che raccoglie le informazioni piu rilevanti

del settore.

Offre articoli approfonditi su novita, tendenze di mercato,
strategie di gioco, recensioni di espansioni e analisi
dellandamento delle carte piu ricercate. Uno spazio dove
collezionisti e giocatori possono restare sempre aggiornati




Blog (attualmente attivo)

Blog Club Business

Ultimi blog

.y Disney Lorcana: Rivelato Stitch Agente Segreto da Fabled e Nuove Misure di

) 4 Sicurezza per le Promo Esclusive
NBLE

Y Il mondo di Disney Lorcana e in fermento, con notizie entusiasmanti che W,
L& WA riguardano sia il futuro del gioco competitivo che l'integrita del collezionismo.
] @)IE‘.R}Q Ravensburger ha svelato una nuova, attesissima carta dallespansione Fabled e,
ﬁ\ contemporaneamente, ha introdotto unimportante misura di sicurezza per le sue
By

Ao “ carte promozionali piu esclusive.

T8RS 26-08-2025

& 06-08-2025




| nostri servizi
ﬂ’ Club Business

Per abbattere la barriera della conoscenza, il nostro Club
Business (servizio SaaS) offre una tecnologia senza
precedenti.

Forniamo un database proprietario con dati storici(aggiornati
settimanalmente dal nostro crawler) e grafici interattivi.
Inoltre offriamo un'analisi predittiva basata su Al Forecast ed
un chatbot esplicativo per supportare i nostri clienti.




Grafici (attualmente attivo)

Blog Club Business
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Seleziona i dataset da visualizzare:
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| nostri servizi

Token .arte Eare

Creazione e gestione di token digitali per carte collezionabili
rare e di elevato valore, consentendo la comproprieta
frazionata e la compravendita digitale.

Con l'utilizzo della blockechain, |a tracciabilita e la garanzia di
autenticita delle carte collezionabili sono sempre certificate.

Servizio in conto terzi per operatori del settore (negozi,
distributori), per influencer e grandi collezionisti(Youtuber e

Influencer in ambito TCG).







Servizio

Marketplace (Scambio P2P)
Dati e Analisi Avanzata
Consulenza Al Specifica
Tokenizzazione Frazionata

Ecosistema Integrato

Nerdlnvest

Cardmarket eBay Player di servizi Collecto
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Vincenzo Monno

Thomas Cuberli

Domenico Nobile

Teresa Rosatto
Founder & CMQO

Founder & CFO

Founder & CTO

Founder & CEQ

E
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Luca Rossini
Soclal Media Manager

Alessandro Bruzzone

Matteo Vaccari

Chief Design Officer

Deputy CTO
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Fatturato
EBITDA
EBIT

Utile lordo

Utile netto

Apporti di capitale

(equity e prestiti dei soci)

Fabbisogno operativo

(massimo intraannuale)

€ 134.400

€ 14.930

€ 14.530

€ 14.530

€10.790

€ 110.000

€ -2.240

ANNO 2

€ 547.200

€ -476.630

€ -477.450

€ -477.450

€ -362.850

€ 500.000

€ -418.340

ANNO 3

€ 2.217.600

€-377.730

€ -378.530

€ -378.530

€ -292.930

€ -528,610

Key iinanclals

ANNO1 ANNO 4

€ 6.782.400

€ 1.286.900

€ 1.286.100

€ 1.286.100

€ 881.570

€ -306.910

ANNOS5

€ 13.800.960
€ 4.975.040
€ 4.974.240
€ 4.974.240

€ 3.511.150



) www.nerdinvest.cards
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